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Travel Park lyhyesti

• Kehitysympäristö aloittaville ja 

kasvuhakuisille matkailualan yrittäjille ja 

yritysideoille.

• Autetaan yrittäjiä monipuolisen, 

innovatiivisen ja kannattavan 

matkailuelinkeinon synnyttämisessä.

• Hautomokausi kestää keskimäärin 3 v.

• Travel Park -konsepti on saanut tunnustusta 

mm. Euroopan Komissiolta (Good Practise 

palkinto).



Travel Park-taustatietoa

• Travel Park on Haaga Instituutti-säätiön 
tutkimus-, koulutus- ja kehitysyksikkö 
Haaga-Perhon hallinnoima ESR-
rahoitteinen yritysten kehityskonsepti

• Travel Park matkailualan 
yrityshautomo aloitti toimintansa 
Uudellamaalla syksyllä 1997.

• Travel Parkin taustalla on kaupunkien 
ohella yrityksiä esim. Tapiola-ryhmä, 
Go Finland sekä viranomaistahoja mm. 
ELY-keskus.

• yhteensä yli 230 yritystä ollut mukana 
ohjelmassa vuodesta 1997 lähtien.

• Travel Park Uusimaa toimii osana 
Uudenmaan hautomoverkkostoa 



Travel Park –Uusimaa 2009

• 5 uutta hautomoyritystä 
vuonna 2009

• 17 Travel Park – hautomoyritystä 
Uudellamaalla (tilanne 12/2009)

• 5 Travel Park Club – yritystä 
(tilanne 12/2009)
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-benchmarking, koulutukset, konsultoinnit, 
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100.000Euroa/ 

Henkilöä

Hautomossaoloaika

Hautomoyritysten  kehittyminen

Liikevaihto 100.000  Euroa

keskiarvo

0,95 2,13 2,76 4,26

Liikevaihto 100.000  Euroa

Mediaani

0,05 0,65 1,21 2,1

Henkilöstö keskiarvo 2,5 4,5 4,2 7,6

Henkilöstö Mediaani 1 2 2,5 3,5

1.vuosi 2.vuosi 3.vuosi 4.vuosi Club



• konsultointi- ja neuvontapalvelut
– 2 päivää ulkopuolisia asiantuntijoita

– 3 päivää Haaga-Perhon asiantuntijoita

• business centerit
– 12 / 18 m2, 19 € / m2 + alv 22% (sähkö, kalustus ja nettiyhteydet)

• sähköiset palvelut
– Travel Park www-sivut, Go Finland –yhteistyö

• koulutus 
– yhteisiä alaan liittyviä maksuttomia koulutuspäiviä

• messu- ja tapahtumayhteistyö
– mm. matka-, kongressi- ja  core- messut sekä ryhmämyyntipäivät

• laadullinen kehittäminen 
– Laatutonni-valmennus 6 päivää, asiakaspalvelukoulutus ym…

• oppilaitosyhteistyö 
– mm. työharjoittelu ja projektiyhteistyö 

Travel Park palvelutuotteet mm.



Kustannukset yritykselle

• jäsenmaksu 2010:  600,00 € + alv 22%

• erillisveloitukset:

- osuudet yrityksen valitsemista yhteisosallistumisista

- mikäli yritys sijoittuu Business Centeriin:

- vuokra 19 € / m2 , sisältäen laitteet ja 
kalusteet sekä ADSL -tietoliikenneyhteydet

- puhelin- ja faksikulut toteutuneen mukaisesti

• Toimimalla hautomon Business Centerissä yrityksellä on 

mahdollisuus hakea ELY-keskuksen toimintatukea



Kiitos 

Tom Källroos

Haaga-Perho / Travel Park

tom.kallroos@haagaperho.fi


